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lontage von Systemel

Ein Branchenzweig mit Perspektive

Hersteller von Systembauelementen sind auf sie angewiesen: auf Fachhandler
und Metallbaubetriebe, die Endkunden beraten, Tiire, Tore oder Wintergarten
konfigurieren und die Elemente vor Ort beim Endkunden installieren, warten und
reparieren. Fur immer mehr ist der Metallbau, spezialisiert auf die Montage ohne
Fertigung, ein attraktives Tatigkeitsfeld. Wir haben mit drei Firmen gesprochen,
die sich sehr unterschiedlich in diesem Markt positioniert haben.
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Ein Markt mit Potenzial - die Montage von Systemelementen.

tage, so auch der Stahl-, Fach- und GroBhandler Richard

Kostner in Neustadt/Aisch mit insgesamt mehr als 500 Mit-
arbeitern. Die Abteilung Bauelemente beschaftigt Monteure
und AuBendienstmitarbeiter, die vor Ort MaRe priifen und die
Baubetreuung leisten. Mit Wartung und Reparatur von Toren
und Tiiren erwirtschaftet Kostner etwa zehn Prozent vom Um-
satz: bis zu 3.000 Tore priifen und warten die Monteure im Jahr.
_Bei etwa 70 Prozent der Auftrage fur unsere Kunden in der Re-
gion um Neustadt ibernehmen wir die Planung, Ausarbeitung
und Montage der Tore und bei 30 Prozent liefern wir nur als
Handler die Bauelemente”, berichtet Karlheinz Birkner, Leiter
der Abteilung Bauelemente der Richard Kostner Gruppe. In der
Niederlassung Bamberg sei das Verhéltnis nahezu umgekehrt.
Insgesamt acht Zweigniederlassungen gibt es in Bayern und
Sachsen. Da die Elemente nur zwischengelagert werden, sind
vor Ort keine Werkstatten zur Verfigung,
So auch bei Elbert & Brinkemoller in Georgsmarienhiitte am siid-
lichen Zipfel von Osnabrlick, Hier hat sich der Spezialist fur die
Wartung und Reparatur aller Arten von Toren und Tiiren etabliert.
Die beiden Inhaber Vitali Schnurr und Thomas Krawinkel haben
den Betrieb Ende 2022 nach der Corona-Pandemie iibernommen,
Wir wechseln fiir die Seniorin die Batterien fiir den Handsender

I mmer mehr Fachhandler haben einen Arbeitsbereich Mon-
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ihrer Garage, statten ein Kldrwerk mit 9 x 6 Meter groBen To-
ren aus, warten 220 Tore fiir das Stahlwerk bei uns in der Nahe
und machen dazwischen alles, was mit Toren zu tun hat”, erzahlt
Schnurr. ,Es gibt kein Tor, das wir noch nicht eingebaut haben”,
so der 44-Jahrige. Sein Mitinhaber erganzt: Vor allem die spe-
ziellen Tore im Industriebereich - seien es Rolltore, Sektionaltore,
Falthebe- und Faltschiebetore - das ist unser Ding. Nur Zimmer-
tiren und Haustiiren im Privatbereich, das machen wir nicht."
Krawinkel ist Metallbauer und Tortechniker; Schnurr war als In-
dustriemechaniker angestellt und hatte nebenbei ein Gewerbe
gegriindet. Beide verband der Wunsch, sich selbststandig zu ma-
chen. Als die Firma Elbert & Brinkemdller einen Nachfolger such-
te, ergriffen sie ihre Chance. Neben dem groBten Arbeitgeber in
der Region, dem Stahlwerk, gehéren die Kommunen in Osnabriick
und Georgsmarienhiitte mit ihren Bauhdfen und Feuerwehren zu
den Auftraggebern. Die beiden Jungunternehmer haben es ge-
schafft, dass sich die Firma innerhalb von drei Jahren zu einem
Betrieb mit vier angestellten Monteuren und zwei Teilzeitkraften
gemausert hat - ,und darauf sind wir auch stolz", so Schnurr.

Die Sektionaltore fiir Industriekunden werden in der 900 Quadrat-
meter groBen Halle von Elbert & Brinkemdller zwischengelagert.
,An der Baustelle werden sie in die Offnung eingebaut und wir
montieren die Elektronik inklusive Antriebe und Steuerung", erlau-
tert Schnurr. Zwei Monteure besitzen den dafir nétigen Elektro-
schein und kdnnen diese Arbeiten an den Toranlagen durchfiihren.
Der Unternehmer erzahlt: ,In der Halle ist viel Platz, um die Tore
und Tiiren zwischenzulagern, auch unser Biro ist dort integriert,
dariber befindet sich unser Kleinteilelager. In der Regel stellen
wir nichts her, auBer vielleicht eine Unterkonstruktion fiir ein Tor."

Meban - typischer Metallbauer

Im Landkreis Mecklenburgische Seenplatte, in Neubranden-
burg ca. 140 km nordlich von Berlin, ist die Firma Meban an-
sassig; ein typischer Metallbauer mit 70 Mitarbeitern und einer
Produktions- und Lagerhalle, die circa 2.400 m? groB ist. ,Die
Fertigungsstrecke umfasst einen Isomaten zur Profilverbindung,
eine Doppelgehrungssage fiir den Profilschnitt sowie ein Stab-
bearbeitungszentrum (AF500 von Schiico) und einen Riegel
stangenautomaten, Zudem stehen weitere Maschinen wie die
Eckverbinderpresse und eine Glasleistensage zur Verfiigung®,
beschreibt Tritten-Kelm die technische Ausstattung.
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Die Unternehmer Vitali Schnurr und Thomas Krawinkel bauen ausschlieR-
h Systemelemente ein und sind spezialisiert auf Industrietore,

lic
die Firma Meban arbeitet im Bereich Wintergarten und Terras-
er mit dem Systemhersteller TS-Aluminium zusammen
zusatzlich Bauteile von Schiico. Beim Systemlieferant
elefeld bestellt Meban fiir Wintergarten die Profile fiir
altanlagen, Hebeschiebetiiren und Einsatzelemente; die kom-
pletten Dacher inklusive Dachrinne und samtlichem Zubehor
stammen von TS-Aluminium. ,Spezielle Wintergarten werden

ausschlieRlich vorkonfektioniert bestellt, da ihre Herstellung
eine spezielle Fertigung erfordert und die Nachfrage nach
diesem Produkt vergleichsweise gering ist", sagt Tritten-Kelm.
Die Betriebsleiterin Wartung + Service fiigt hinzu: ,Im Bereich
Outdoor-Living, insbesondere fiir Terrassen- und Sommergarten,
bestellen wir tiberwiegend unkonfektionierte Teile bei TS-Alumi-
nium. In unserer Fertigung in Neubrandenburg erfolgt dann die
Fertigung vom 6-Meter-Stab bis zum letzten Systemteil."

Performance Abrasives

Mehr produzieren.
Mit weniger Aufwand.

3M™ Cubitron™ 3 Fiberscheiben, 36+, 60+, 80+

Ideal fiir schwere Schleifanwendungen.

Die 3M” Cubitron™ 3 Hochleistungs-Schleifmittel bieten eine lange
Standzeit und einen schnellen Abtrag. Dadurch muss das Schleifmittel
seltener gewechselt werden und es entstehen weniger Kosten. Die
steife Fiberunterlage sowie eine starke Harzbindung sorgen fiir Lang-
lebigkeit und ReiBfestigkeit bei anspruchsyollen Schieifarbeiten wie
dem Anfasen, dem Schlgifen von Schweinzhten, dem Flachschleifen
und dem Entfernen von Brennschnittgraten, Bei allen Anwendungen
schleift das Produkt freier und bej niedrigeren Temperaturen, Dadurch
werden Arbeitszeiten und die Ermidung der Anwender reduziert und
Nacharbeiten minimiert,
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Weitere News

In der Abteilung Privatkunden und Wartung + Service sind

zehn  Servicemitarbeiter ausschlieBlich mit Instandsetzungs-
und Wartungsleistungen beschaftigt. Geleitet wird diese von
Susann Tritten-Kelm. Meban bietet den Einbau von Fenstern,

luren, Winter- und Sommergarten, Terrassendécher, Sonnen-
und Insektenschutz an und ist mit diesem Portfolio sowoh! im
privaten als auch im gewerblichen Sektor tatig - zu 30% wer-
den Elemente aus Kunststoff montiert, zu 70% werden welche
aus Auluminium nachgefragt. Das Unternehmen erzielt einen
Jahresumsatz von circa 18 Mio. Euro.

Mit Wartung und Service wird fast eine Million Euro erwirt-
schaftet - ,mit einer kontinuierlich steigenden Tendenz”, be-
tont Tritten-Kelm. Der Markt wachse stetig, da zunehmend Re-
paraturen statt Einbau neuer Elemtente nachgefragt werden.
Diese Entwicklung bestatigt Elbert & Brinkeméller in Nieder-
sachsen. ,Dieses Jahr waren wir hauptsachlich mit der In-
standhaltung und Wartung von Toren beschaftigt”, sagt Vitali
Schnurr. Das liegt auch daran, dass es im Landkreis Osnabriick
noch sehr viel Altbestand an Gebduden gibt. Ein Mitarbeiter ist
nahezu damit ausgelastet, sich um die Wartung und Priifung
aller Toranlagen und Tiiren bei den Kunden zu kiimmern.

Treue zum Systempartner

Kostner ist einer der gréBten Fachhandelspartner von Hormann,
mit dem das Unternehmen von Beginn an, also schon seit den
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Die Fehlerbalken stellen die Ergebnisse mit einem Konfidenzniveau von 95% dar.

I Leistungstest in elnem typischen SchweiRnahtvorbereitungsprozess: Durchschnitt 3M™ Cubitron™ 3 Fiberscheibe
Im Vergleieh zum durehsehnittlichen Ergebnis von 10 weltweit erhaltlichen, qualitativ hochwertigen Schruppsch

Wettbewerb Typ 27, einschlieRlich Produkte mit Keramikkorn, gemaR unabhéngiger Prifung durch das Frau
Institut, Januar 2024,

g0.3M.com/Cubitron_DACH
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1970er-Jahren Zusammen
arbeitet, Roland Fuirstenhofer,
stellvertretender  Abteilungs
leiter  Bauelemente der Ri
chard Kostner Gruppe, sagt
Wit verkaufen das ganze Pro-
duktprogramm von Hormann,
der von allen Marktbegleitern
das breiteste Portfolio hat.
Er ist quasi das Schweizer
Taschenmesser' unter ~den
Toranbietern." Als Erganzung
bezieht der Fachhandler auch
Stahltiiren von Teckentrup.
Als Teil einer Genossenschaft
kauft Kostner aber auch selbst
Lamellen und Beschlége und
stellt eigene Garagentore her. Die Frage, ob sie dann eher die
Eigenmarke empfehlen wiirden, verneint Fiirstenhofer. Sie ori-
entierten sich immer am Wunsch und Bedarf des Kunden. Die
Eigenmarke ware beispielsweise dann die giinstigere Losung,
wenn die gewiinschte GroRe des Garagentors vom Standard ab-
weicht. ,AuBerdem hat Hérmann eine unschlagbar groRe Aus-
wahl an Oberflachendekors fiir Garagentore - hier bekommt
man alles, was man sich wiinschen kann - vom Dekordruck in
Holz- oder Steinoptik iiber Motivdrucke bis zum Druck des eige-
nen Autos oder Lieblingspferds, das einen dann morgens von
der Garage aus anspringt”, weil Fiirstenhofer.

Marktbegleiter Teckentrup versorgt Elbert & Brinkemdller mit
dem GroRteil der Bauelemente und Tore. ,Was die Qualitat und
den Preis angeht, sind wir mit diesem Partner gut aufgestellt’,
ist Krawinkel iiberzeugt. Sein Co-Inhaber erzahlt, dass man vor
kurzem als erster Fachpartner das neue PVC-Schnelllauftor von
Teckentrup getestet, gekauft und verbaut habe. ,Wir kaufen
aber nicht ausschlieBlich bei Teckentrup®, betont Vitali Schnurr.
Der Betrieb bei Osnabriick bezieht auch Tore und Elemente von
Hormann, Seuster und Alpgate; die Antriebe bestellen sie zum
Grofteil bei Marantec direkt.

Kostner und Hormann blicken auf eine tiber 50{ahrige Partner-
schaft zuriick. Prinzipiell suchen Montagebetriebe beziehungs-
weise Objekteure langfristige Kooperationen. Die Partnerschaft
von Teckentrup und Elbert & Brinkeméller ist noch relativ frisch,
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Roland Firstenhofer ist stellver-
tretender Leiter der Abteilung
Bauelemente bei Kostner.

Susann Tritten-Kelm ist Betriebsleiterin der Abteilung Privatkunden und
Wartung + Service bei Meban in Neubrandenburg,

wobel der Betrieb vor der Ubernahme durch Schnurr und Kra-

winkel bereits 30 Jahre lang aktiv war und sich als Torspezialist

einen Namen gemacht hatte. Ein Grund, weswegen die beiden

Nachfolger an der urspriinglichen Firmierung festhielten.

Mit der Unterstiitzung durch die Systemlieferanten sind beide
sehr zuftieden. ,Teckentrup ist definitiv ein super Partner; deren

Mitarbeiter kann man jederzeit ansprechen und sie unterstiit-
zen einen bei Fragen." Aber auch mit den anderen Partnern
wie Hérmann, Seuster und Marantec sei man sehr gut aufge-
stellt. Wenn neue Produkte auf den Markt kommen, wie das
neue PVC-Tor, werden dafiir Montage- und Verkaufsschulungen
angeboten. Krawinkel erzahlt, dass Teckentrup kiirzlich eine
kostenlose Schulung zur VOB/B (VOB/B = VOB Vergabe- und
Vertragsordnung fiir Bauleistungen - Teil B: Allgemeine Ver-
tragsbedingungen fiir die Ausfilhrung von Bauleistungen) fiir
Fachpartner angeboten hatte. ,Das war flir unser Betriebsma-
nagement sehr hilfreich.”

Die Firma Késtner profitiert u.a. davon, dass sie von Hormann
Marketingunterlagen erhalt. Wer das Biirogebdude mit den
Ausstellungs- und Verkaufsrdumen in Neustadt/Aisch von
der Ostseite her ansteuert, dem blickt das tberdimensionale
Werbeplakat von Hormann entgegen. Durch deren Marketing-
und Werbeaktivitaten ist eigentlich jedem unserer Kunden der
Hersteller unserer Produkte bekannt. ,Das erleichtert dem Be-
ratungsteam die Arbeit."

Meban arbeitet seit 35 Jahren mit TS-Aluminium zusammen.
Schon der Firmengriinder und damalige Geschaftsfiihrer Heinz
Schewe begriindete die Zusammenarbeit, die vom heutigen Ge-
schaftsfithrer Stefan Schewe fortgefiihrt wird. Die Mitarbeiter
von Meban nehmen regelmaBig an Weiterbildungsangeboten
des Systempartners mit Zentrale in GroBefehn teil. Bei kom-
plexen baulichen Situationen unterstiitzt der Systemlieferant.
Susann Tritten-Kelms Fazit fallt positiv aus: ,Mit der Zusammen-
arbeit sind wir sehr zufrieden. Das Personal von TS-Aluminium
ist immer freundlich, gut erreichbar und zeigt sich sehr hilfs-
bereit bei Fragen und gemeinsamen technischen Losungen. Zu-
dem erfolgt die Bearbeitung von Reklamationen schnell und
unkompliziert. Das unterstreicht die partnerschaftliche Zusam-
menarbeit zusatzlich."

www.Meban.de
www.elbert-brinkemoeller.de
www.koestner.de

Neben der typischen Ausrichtung des Betriebs auf den konstruktiven
Metallbau fiihrt Meban eine Abteilung fiir Servicetechnik.
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